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Ganancias de Bono por volumen Bonode Compensaciones
ventas al por de Clientes Desarrollode De equipo
menor Negocios

Bonos por Bonos por Ascenso Bono del Distribuidor
Ascensoy por y por Ascenso Independiente
Ascenso Acelerado al Platino principal
Acelerado Ascendente

/ formas de WWV







Menudeo

Ol

Preferente en Autoenvio

Son los que compran en linea
y disfrutan de las ventajas de
nuestros increibles productos

y tu recibes

07 aZ/&W

yam

Son aquellos que se inscriben
dentro del Club de Clientes y

reciben un 10% de descuento
sobre precio publico

y tu recibes

207 aZ/wm

S aCABN

Son aquellos que programaun
Autoenvio mensual y reciben
un 25% de descuento sobre
precio publico

y tu recibes

5% s conn

N



Cliente

NWoridoo

DECLARACION DE INGRESOS: Los ejemplos de resultados e
ingresos mostrados en este contenido son solo un ejemplo. Estan
disenados para darte unaidea de lo que es posible. Los resultados
individuales pueden variar. Immunotec no garantiza gue nadie gane
una cantidad especifica de dinero. El éxito en cualquier negocio
requiere de liderazgo, habilidades, compromiso, dedicaciony
dependera de tu esfuerzo

EJEMPLQO: 1 Caja de Immunocal

Precio Cliente Bs607.14

Compraal 207 UZ/ @Wfé

y vende a tus clientes a precio menudeo

N



Cliente

Dot

Precio Cliente Bs607.14

10% de Desc Bs60.71

Total a Cliente Bs546.43

Ganancia 20% Bs121.42

Envia ajus clientes a comprar a tu sitio web y recibe

207 conn

s aCibn

DECLARACION DE INGRESOS: Los ejemplos de resultados e ingresos mostrados en este contenido son solo un ejemplo. Estan disefiados para darte unaidea de lo que es posible. Los resultados individuales pueden \ /
variar. Immunotec no garantiza que nadie gane una cantidad especifica de dinero. El éxito en cualquier negocio requiere de liderazgo, habilidades, compromiso, dedicaciony dependerade tu esfuerzo



Cliente

preferente

el

e (L6

Bs607.14

Precio Cliente

25% de Desc Bs151.78

Total a Cliente

DECLARACION DE INGRESOS: Los ejemplos de resultados e ingresos mostrados en este contenido son solo un ejemplo. Estan disefiados para darte unaidea de lo que es posible. Los resultados individuales pueden \ /
variar. Immunotec no garantiza que nadie gane una cantidad especifica de dinero. El éxito en cualquier negocio requiere de liderazgo, habilidades, compromiso, dedicaciony dependerade tu esfuerzo



-

2.Bono

or volumen

e

N



Bono de Volumen de Clientes

A mas clientes y volumen de compra, recibe

NUMERO MINIMO DE CLIENTES NIVEL DE PAGO DEL BONO
VOLUMEN DE VENTAS DEL CLIENTE EN SU PRIMER NIVEL CON VP POR VOLUMEN DE CLIENTES
1,000-1,999 2 5% DEVC
2,000-2,999 4, 10% DEVC
3,000 + 0 20% DEVC

El Bono se calcula sobre el valor Comisionable de los producto adquiridos

\\ |
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Unirse es gratis = Producto en AutoEnvio =
10% de descuento 25% de descuento \\ (/



iLos clientes preferentes
sonrecompensados
cadavez que compran!

Gana 120 en creditos para
productos’ por comprasiguales o
acumuladas por valor de Bs1,200 **

“Antes de impuestos y gastos de envio

\




iRechf ?ito .
L os clientes nt

60 creditos en productos cua

-SFBren un amigo qu

«

OS
e hace unpedidode
mo Bs390*

tos y gastos de envio

&



ez,

ccomoredimolos
creditos acumulados?

1credito =1boliviano
A

Tus creditos solo son redimibles en producto
Immunotec.

Los creditos solo aplican al costo del producto,
no al impuesto ni al envio.




Redime maximo

840 creditos en el costode
tus productos favoritos, en
una misma orden.

Creditos vigentes maximo por
90 dias a partir de la compra
propia o del referido.

]







Este bono te recompensa por
ayudar a tus nuevos
Distribuidores Independientes
a empezar a construir su
Negocio rapidamente




Ejemplo: Paquete de exito - valor Comisionable Bs2,831

Bs283

Bs424.65

Ganancias por cada persona

9% 10% 20%
Bs141.55 Bs283 C/U Bs566 C/U

Bs707.75

Ganancias por cada persona

DECLARACION DE INGRESOS: Los ejemplos de resultados e ingresos mostrados en este contenido son solo un ejemplo. Estan disefiados para darte unaidea de lo que es posible. Los resultados individuales \ (
pueden variar. Immunotec no garantiza que nadie gane una cantidad especifica de dinero. El éxito en cualguier negocio requiere de liderazgo, habilidades, compromiso, dedicacion y dependerade tu esfuerzo



Maximicemos las Ganancias

Bs283

Recuperas tu

Inversion

DECLARACION DE INGRESOS: Los ejemplos de resultados e ingresos mostrados en este contenido son solo un ejemplo. Estan disefiados para darte unaidea de lo que es posible. Los resultados individuales
pueden variar. Immunotec no garantiza que nadie gane una cantidad especifica de dinero. El éxito en cualguier negocio requiere de liderazgo, habilidades, compromiso, dedicacion y dependerade tu esfuerzo
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Calificando Ay m//ni,&y

ORO DIAMANTE D.EJECUTIVO PLATINO

VVP 400 600 600 600 600

Volumen de Ventas Personal

Lineas Calificadas 3 3 4 4 4
(Max 45% por linea)

Volumen Total
Organizacion 6,000 30,000 125,000 500,000 1,500,000

calificable

\\ |



CALIFICANDO LOS RANGOS
DE LIDERAZGO

LINEA CALIFICADA

Cualquier asociado con mas de 400 puntos te califica esa linea

A o SR
) L)
\ \ P
& =
- K\_/ S ) b )
( Cualquier —
Asoclado conmas
% de 400 pts califica
w lalinea .
| Cualquier
L)« Asociado nuevo
calificalalinea
£ ) |
Cualquier Asociado _
que consuma 400 N

pts calificalalinea



%njjnsacio:zlqez'%s

Asociado Plata Oro Diamante D.Ejecutivo Platino
5% 5% 5% 5% 5% 5%
5% 5% % % % %

% % % %
2% 2%

\\ |



GENERACION

&
o\

-

TL,J (‘J, - Pedido —400 puntos

N|Ve| 1 ) Gl @ Pedido — 400 puntos

. Pedido — 400 puntos
Nivel 2 - G2 -

\\ |



Ejemplo Residuales A
x4
Paquete Exito

//”\\W

16 'ﬂ‘ 16 16 'ﬁ‘ 16
64

[ 4

'l‘256

1.024

4 = Bs566.37

16 = Bs4,5630.88

64 = Bs12,686.08

256 = Bs50,744.32

1.024 = Bs202,977.28

4.096 = Bs811,909.12






Bonos por Ascenso y por Ascenso Acelerado

Se recibe cuando un Distribuidor Independiente avanza a un rango

superior y lo mantiene enlos meses siguientes y silo realiza en un tiempo
determinado se duplica

Re-confirmas
Confirmas

Calificas

Bs880
Bs880

Mes 2
Mes 1

1-2

Bs5,500
Bs5,500
Bs2.200 Bs11,000
Bs2,200
Mes 3
Mes 2 Mesf
Mes 1 5
2-4 4-8
(Qka/ QWMZ/;

Bs22,000

17292801010,
1y29280(0]0

Bs22,000

Dronnarle

Bs88,000
Bs88,000

Bs88,000
Bs88,000
Bs88,000

Mes 5
Mes 4
Mes 3
Mes 2
Mes 1

12-24
ot

\\ |






Bonos por Ascenso y Ascenso Acelerado al Ascendente

El Bono por Ascenso del Ascendente se entrega al Ascendente de linea de igual o mayor rango
“pagado como” cuando sus Distribuidores Independientes de Linea Descendente ganan un
Bono por Ascenso en el rango Oroy superior.

El Bono por Ascenso Acelerado del Ascendente se entrega cuando un Distribuidor
Independiente de linea descendente asciende a un nuevo rango dentro de un periodo de

tiempo especificoy se paga alolargo de varios meses Bs/7,330
Bs7,335
Bs4,400 857,335
Bs4.400 Bs11,000
Bs1100 Bs4,400
Bs1,100
Mes 3
Mes 2 Mes 2
Mes 1 Mes 1
-4 4-8
(QV & 206!//1/\-&///\%; mea/[z;

?me

Bs27,500

Bs27.500
Bs27,500

Bs27,500
Bs44,000

Mes 5
Mes 4

Mes 3
Mes 2

Mes 1






Cuando un Distribuidor Independiente Platino calificado promueve a un Distribuidor Independiente
Platino en su linea descendente, se califica como Distribuidor Independiente Platino Principal y sera
elegible para participar en un fondo comun progresivo que le permitira compartir, mensualmente un

Volumen Comisionable Total (VCT) de la Compania.

DESCENDENTE DENTRO DEL NIVEL ACCIONES ASIGNADAS

FLATINO

M5 ainfinito

*En este fondo comun se acumula un maximo del 0.5% del VCT de la compania y se distribuye en base a cuotas prorrateadas \\ (/



BETYER.

Y7 Immunotec.
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